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Después de ponderar toda la informacién que habia ido recabando en los meses
anteriores, Alfredo llegd a la conclusion de que un entendimiento profesional entre
Juan y Rafa era altamente improbable: por mucho que se apreciaran personalmente,
sus puntos de vista en relaciéon con la situacién empresarial eran tan distantes, y su
modo de razonar tan diferente, que alcanzar un acuerdo directamente entre ellos era
practicamente una quimera.

La Unica via que se le ocurrid para poder avanzar en la concrecién de un acuerdo fue la
de desligar a los dos hermanos de la negociacién directa. Dada la confianza que habia
generado en ellos, pudo convencerles ‘de que delegaran las tareas de elaborar y
debatir las posibles propuestas a personas de su confianza.

De este modo, Juan delegd su representacidén en una persona que llevaba varios afios
trabajando estrechamente con él: se trataba de Pedro Rodriguez, una persona sencilla,
con un perfil profesional poco llamativo, pero con una gran competencia técnica a su
nivel y con una visidon absolutamente practica en cuanto a la forma de gestionar la caja
y las operaciones, sin. muchas sofisticaciones, pero dotada de gran rigor, sentido
comun y prudencia.

Por su parte, Rafa hizo lo propio con una persona de su equipo. Cuando Rafa se habia
incorporado a OFEX, S.A., habia asumido todo el control financiero de la empresa, lo
gue habia llevado a que al poco tiempo Pedro Ramirez llegara a un acuerdo con la
empresa y saliera de la misma. Desde entonces, Rafa habia ido formando un equipo
que le ayudara en esos temas financieros. Dentro de ese equipo se encontraba Maria
Regojo, que fue la persona a la que Rafa confié inicialmente la tarea de representar su
postura en el proceso negociador
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